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4 416 4 414 4 326 4 275 4 246

494 449 431 440 447

11,2%
10,2% 10,0% 10,3% 10,5%

Q4 Q1 Q2 Q3 Q4

2024

Net sales EBITA EBITA margin



•

•



•

•

•

819
777 748 722 704

122 108 99 94 87

14,9% 13,9% 13,2% 13,1% 12,4%

Q4 Q1 Q2 Q3 Q4

2024

Net sales EBITA EBITA margin



•

•

•
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251 233 222 201 174
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Q4 Q1 Q2 Q3 Q4

2024
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